
Visiomme:
“Johtava CO2-hyvän 
energian valmistaja 
ja myyjä.”



St1 Lähienergia 
Oy

3/26/19

• St1 tytäryhtiö

• Maalämpöratkaisuja vuodesta 2007

• Liikevaihto n. 7 M€

• Yli 30 työntekijää

• Oma kaivonporaus, asennus, sähkötyöt

• Laaja alihankintaverkosto

• Maalämpöurakointia suoralla kaupalla

• Lähilämpö – ja Energiakonseptit
Toimituksia tähän mennessä elinkaari-
mallilla yli 130 kpl
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Esimerkki LTO-ratkaisu

26/03/2019

• Kerrostaloyhtiö Espoossa
• 3 erillistä rakennusta
• 124 asuntoa
• Kaukolämmön kylmän vuoden vuosikulutus 

1210 MWh (2012)
• Kaukolämmön hinta 83 €/MWh
• Sähkön hinta 110 €/MWh
• Taloyhtiön lämmityskustannukset vuodessa 

luokkaa 100 000 € sis alv 24%
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Taloyhtiön nykytilanne

26/03/2019

• Nykyinen lämmitysjärjestelmä tiensä 
päässä ja lämmönjako-huone saneerauksen 
tarpeessa

• Kaukolämpövaihtimen uusimiskustannus ~ 
25 k€

• Lämmitysenergian vuosisäästö 0 €
• -> maalämpövaihtoehto kiinnostava
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Rajoitteet

26/03/2019

• Metrotunneli lohkaisee tontista valtaosan
• Nykyinen LJH liian pieni 

maalämpölaitteistolle
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St1 ratkaisu

26/03/2019

• Lämmönkeruu
• Lämpökaivot 7 766 m (toteuma)
• Syvyys 500-611 m St1-syväkaivoina 
• Lukumäärä 16 kpl
• Syväkaivojen suurempaa investointia 

kompensoi niiden tuottaman lämpimän 
keruunesteen aiheuttama hyötysuhteen 
parannus
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St1 ratkaisu

26/03/2019

• Lämpöpumppujärjestelmä
• 4 x 80 kW lämpöpumput
• Lisäenergian lähteenä 

100 kW sähkökattila
• 4 x 750 lämminvesivaraajat
• Käyttöveden esilämmitys

• Erillinen lämpökeskus-rakennus
• Tilaaja toteuttaa
• Tilaan sijoittuu myös taloyhtiön uusi 

sähköpääkeskus
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St1 ratkaisu

26/03/2019

• Lämmöntalteenotto
• Uudet lämmöntalteenotolla varustetut 

huippuimurit korvaavat A-talon nykyiset 
poistoilmapuhaltimet

• Putkisto asennetaan nykyisiin 
sadevesikuiluihin

• Uudet puhaltimet kierroslukuohjatuilla 
EC-moottoreilla säästävät sähköenergiaa 
n. 30% verrattuna vanhoihin
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St1 Lähienergia
• Taloyhtiö solmi St1 Energianmyyntisopimuksen
• Urakan valmistuttua taloyhtiölle jää seuraavat vastuut:
• Lämpölasku sovittuun €/ MWh-hintaan

• Urakoitsijan vastuut
• Laitteiston sähkölasku
• Laitteiston säätö ja optimointi
• Etävalvonta ja hälytyspäivystys
• Huollot ja mahdolliset korjaukset sopimusaikana
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Takuu käytännössä

jopa yli 20 vuotta!



26/03/2019 St1 yritysesittely10



NUKKUMO Huoneistokohtainen olosuhdemittaus
(Huoneistoista anturoidaan 30–100 %)

IsännöitsijäAsukkaat

Smart
Technology



Elinkaarimallit energiantuotannossa
Toteuttajalla laaja vastuu
- Suunnittelu ja rakentaminen
- Pitkäkestoinen palvelujakso 15-20 vuotta
Riskit ja vastuu samalla osapuolella
- Suunnittelu, rakentaminen, käyttö ja ylläpito
Ei vaadi tilaajalta isoja alkuinvestointeja
- Kustannukset sisällytetty tarjottuun energian hintaan €/MWh 

tai kk-hintaan
- Energian hinta tai kk-maksu sisältää tilaajalle siirtyvää 

pääomaa
Kustannukset ovat tunnettuja koko sopimusjakson
- Energian hintaan vaikuttaa kiinteistöjen ylläpitoindeksi



St1 kehittää jatkuvasti teknisiä ratkaisuja ja tapoja 
parantaa toteuttamiaan maalämpöratkaisuja



Elinkaarimalli 
kannattavuus
Kerrostalo
Espoo 
LTO + MLP



Visiomme:
“Johtava CO2-hyvän energian 
valmistaja ja myyjä.”


